Fachhandel

PASCHEN Rechtsanwilte: So kommen Sie leichter an lhr Geld.

Die Fertigstellungsbescheinigung als WWunder-
waffe im Werkvertragsrecht

D ie Arbeiten sind abgeschlossen, die Rech-
nung iibersandt, nur eines fehlt noch:
Die Zahlung Thres Kunden. Nachdem dieser
sich zunichst hoch zufrieden zeigte, werden
plétzlich Mingel behauptet. Sie kennen diese
Situation? Das Gesetz hilt die - oft {iberse-
hene - Losung bereit: Die Fertigstellungs-
bescheinigung nach § 641 a BGB ermoglicht
die Geltendmachung der Zahlungsanspriiche
im Wege des Urkundenprozesses.

Zugelassene Beweismittel in diesem Ver-
fahren sind lediglich Urkunden, insbesondere
die nach Besichtigung durch einen Sachver-
stindigen erlangte Fertigstellungsbescheini-
gung sowie die Vernehmung der Parteien.
Allein die Behauptung von Miingeln hilft da
nicht mehr weiter.

Ist die ordnungsgemifle Durchfithrung
des Auftrags durch den Fertigstellungsbe-
scheid nachgewiesen, erhilt der Kliger ein so-
genanntes ,,Vorbehaltsurteil”. Dies ist ochne
Sicherheitsleistung sofort vollstreckbar. Glaubt
der Kunde dennoch Mingel nachweisen zu
kénnen, wird er auf ein sogenanntes ,Nach-
verfahren® verwiesen, welches erfahrungsge-
mifd dann gar nicht mehr zur Durchfithrung
gelangt, wenn die Behauptung von Mingeln
lediglich dem Hinauszdgern der Zahlungsver-
pflichtung dienen sollte.

Zwar gibt es Bestrebungen, die Fertig-
stellungsbescheinigung durch ein Verfahren
dhnlich dem der einstweiligen Verfiigung ab-
zuldsen, weil in der Rechtspraxis haufig Giber-
sehen wurde, dass mit der Fertigstellungs-

bescheinigung der Weg zu einem Urkunden-
prozess erdffnet werden sollte. Ob und wann
sich hier etwas indert, ist jedoch derzeit noch
offen.

Bis dahin gilt in jedem Falle unser Tipp:
Die Fertigstellungsbescheinigung ist
eine scharfe Waffe im Kampf gegen
unberechtigte Miangeleinreden!

IHRE KUNDEN ZAHLEN NICHT?

Ubergeben Sie ganz unkompliziert lhre
Problemfélle an PASCHEN Rechtsanwalte,
die sich auf Basis der kostengiinstigen
telering-Rahmenvereinbarung um die
schnelle Eintreibung kiimmern. Infos
hierzu finden Sie im telering-Extranet.

Neue LG-Fachhandelsmodelle bei ABAKUS

Der Hersteller LG sieht das ABAKUS-
Konzept als wichtigen und richtigen
Erfolgsfaktor fiir die Zusammenarbeit
mit den Fachhandlern unserer Koope-
ration an. Daher mochte LG auch zu-
kiinftig an diesem erfolgreichen Kon-
zept teilnehmen. So wurde zum 1. April
ein Sortiment zusammengestellt, das viele
neue LCD-Fernsehgerite als Fachhandelsmo-
delle enthilt.

Dabei sind zwei neue Top-Modelle ins
Abakus-Programm aufgenommen worden.
Das Fachhandelsmodell 32L.C55, ein LCD-
Fernsehgerit mit DVB-T-Tuner, hat ein Piano-
lack-Design; zusitzlich wurde mit dem
37LF65 der erste Full-HD-LCD-Fernseher
aufgenommen. Auch neu dabei ist die LCS1er-

Serie in 26, 32, 37 und 42 Zoll. Alle HD ready
gelabelten Geriite arbeiten mit der Bildopti-
mierung New XD Engine. lhr 1.366 x 768 Pi-
xel grofles Panel hat eine Lebensdauer von
60.000 Stunden. Verschiedenste Anschliisse
wie z.B. PC, 2 Scart, S-Video, 2 HDMI mit
HDCP und SIMPLINK sorgen dafiir, dass
sich die LCD-Fernsehgerite mit vielen Multi-
media-Geriten verbinden lassen.

Auflerdem neu im LG Fachhandelssorti-
ment sind die Plasma-TV-Gerite 42PC52 und
50PCS52. Sie zeichnen sich besonders durch
100-Hertz-Technik, ein Kontrastverhiltnis
von 15.000:1 und einen Helligkeitswert von
1.500 ed/m? aus. Auch diese beiden Modelle
haben zwei HDMI-Anschliisse.

DIESE LG-FACHHANDELSMODELLE SIND NEU IM ABAKUS-SORTIMENT:

! Produkt ! Bezeichnung UVP in Euro

| LcD-Fernsehgerat 42051 1,449,
LCD-Fernsehgerat 37LC5H1 1.149,-
LCD-Fernsehgerit 32LC51 - 829,-
LCD-Fernsehgerét 26LC51 679,
LCD-Fernsehgerat 32LC55 879,-
Plasma-Fernsehgerat 50PC52 2.099,-
Plasma-Fernsehgerét 42PC52 1.399,-

Giinstige Vodafone-Konditio-
nen fiir telering-Fachhandler

‘ Ab sofort kénnen alle telering-

5 und Markenprofi-Fachhindler

vodafone zu Vorzugskonditionen Voda-

fone-Dienste nutzen. Dazu

wurde jetzt ein Rahmenvertrag abgeschlossen.

Insbesondere der Tarif Business Classic ist fir

viele Fachhindler attraktiv, da dieser mit ei-

ner niedrigen Grundgebithr von netto 8,10

Euro einen Minutenpreis von netto 7,6 Cent
fiir Telefonate ins Festnetz bietet.

Vodafone Deutschland steht mit rund 30
Millionen Kunden fiir mobile Kommunika-
tion aus einer Hand: Mobilfunk und Fest-
netztelefonie sowie schnelle Datendienste fiir
Geschifts- und Privatkunden.

Im telering-Extranet finden Sie die ent-
sprechenden Grofkundentarife. Oder Sie
wenden sich direkt an Ihre Ansprechpartnerin
bei Vodafone: Melanie Lorscheter, Vertrieb
Mittelstand Voda-
fone D2 GmbH, Nie-
derlassung Rhein-
Main, Hauptstr. 119,
65760 Eschborn,
Mobil 0172-66 66
265, E-Mail mela-
nie.lorscheter@vo-
dafone.com.
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